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Hermann Goedde - Wtrlt: Unser Termin am 13.09.2017 - Vorab zur Abstimmung
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Von: Rudi Bertram

An: Goedde, Hermann; Hartlich, Bernd

Datum: 15.09.2017 11:26

Betreff: Wtrlt: Unser Termin am 13.09.2017 - Vorab zur Abstimmung

>>> "Carmincke, Michael (ASEAG, V)" <Michael.Carmincke@aseag.de> 15.09.2017 11:.08 >>>
Sehr geehrter Herr Bertram,

im Nachgang zu unserem gemeinsamen Gesprach mdchte ich die Ergebnisse gerne wie folgt
zusammenfassen:

Die Stadt Eschweiler beschéftigt sich seit geraumer Zeit mit Lésungsansatzen zur Reduzierung
gesundheitsschadigender Emissionen, insbesondere im innerstadtischen Bereich, und hat die
ASEAG in ihrer Rolle als Mobilitdtsdienstleister fiir die StadteRegion Aachen um Unterstiitzung
gebeten. Sowohl die Erreichung der ambitionierten Klimaschutzziele fiir die Stadt Eschweiler,
als auch sich wandelnde Kundenbediirfnisse erfordern ein ganzheitliches Mobilitatskonzept.
Dieses erarbeitet die ASEAG kurzfristig fiir die Stadt Eschweiler.

Mit Projekten im Bereich der Elektromobilitdt und auch mit intermodalen Verkehrskonzepten
hat die ASEAG in den vergangenen Jahren umfangreiche Erfahrungen gesammelt — denn fir
eine innovative Mobilitdtsstrategie spielen Trends, die auch die Welt des Offentlichen
Nahverkehrs betreffen eine entscheidende Rolle. So setzt das Unternehmen bereits zwei
Elektrobusse erfolgreich im Aachener Stadtgebiet ein, bis Ende 2018 werden insgesamt 15
Elektrobusse die Flotte ergdnzen. Auch in Eschweiler lassen sich nach erster Einschatzung
Elektrobusse einsetzten: z.B. auf dem Kurs 192 mit einer Tagesleistung von insgesamt 244
Kilometern. Bereits 2018 kdnnten vereinzelt und zu Testzwecken Elektrobusse aus der
aktuellen Bestellung in Eschweiler fahren. Hierzu wire eine Abstimmung mit der Stadt Aachen
noétig, da diese die Mehrkosten der Fahrzeuge Gibernommen hat. Vor dem Hintergrund der
aktuellen Diskussion einer Gesamtstrategie fiir den Einsatz von Elektrobussen in der
Stadteregion ergeben sich zudem Ansdtze, zukiinftig auch Elektrobusse in Eschweiler im
Regelbetrieb einzusetzen.

Ein weiterer, wichtiger Baustein fiir ein ganzheitliches Mobilitatskonzept bietet das Produkt
»~Mobility Broker” — ein digitaler Marktplatz der Mobilitit, iiber den sich sehr flexibel
unterschiedliche Mobilitdtsangebote einer Region verkniipfen lassen. Das Produkt ldsst sich
nicht nur beim Endkunden anwenden, sondern bietet erhebliches Potenzial fiir intelligente
Mobilitatsmanagement-Systeme bei Unternehmen, Kommunen und Verwaltungen. In einem
gemeinsamen Workshop zwischen Vertretern der Stadt Eschweiler und der ASEAG sollen in
einem ndchsten Schritt Anwendungsszenarien fiir einen Einsatz des Mobility Broker in
Verbindung mit bestehenden Car- und Bike-Sharing Lésungen diskutiert und erarbeitet
werden.

Hierzu ist kurzfristig ein gemeinsamer Termin vorgesehen.
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Mit besten GriiRen und ein schones Wochenende

Dipl.-Kfm. Michael Carmincke
Vorstand

ASEAG Aachener StraBenbahn und Energieversorgung-AG
Neukollner Str. 1

52068 Aachen

Telefon: 0241-1688 3000

Telefax: 0241-1688 3006

vorstand@aseag.de

www.aseag.de

Sitz der Gesellschaft: Aachen
Registergericht Aachen, Handelsregister Abtlg. B Nr. 124

Aufsichtsratsvorsitzender: Heiner Hofken
Vorstand: Dipl.-Kfm. Michael Carmincke
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“mobility = broker

Integrierte Mobilitit, eine App,
viele Moglichkeiten.

KONTAKT

Sie erreichen uns telefonisch der 0241 181-4132 oder per E-Mail an info@mobility-broker.com
Mobility Broker | Neukélliner StraRe 1 | 52068 Aachen | www.mobility-broker.com




MOBILITY BROKER

Ein integriertes Mobilitédtskonzept fiir Kommunen

Wie kénnen sich Menschen in Stadt und Region bewegen, ohne dass die Gefahr des Verkehrsinfarkts
wdchst? Wie lassen sich Mobilitdtsangebote intelligent vernetzen? Wie kénnen klimapolitische
Zielsetzungen schnell und effizient erreicht werden? Im Zeitalter der Digitalisierung und dem Streben
nach dem Modell der Smart Cities, deren Ziel eine effizientere, technologisch fortschrittlichere sowie
nachhaltigere und sozialere Stadtentwicklung ist, werden innovative Mobilititskonzepte unerlisslich

An dieser Stelle setzt Mobility Broker an, denn der Broker vernetzt o6ffentlich verfiigbare
Mobilitdtsangebote einer Region auf einem virtuellen Marktplatz und bietet zudem die Méglichkeit, die
privaten Flotten von Unternehmen optimal mit éffentlichen Angeboten zu verzahnen.

50 geiingt —es Koimmunen it iobility Broker, bereits vorhandene offentiiche und private
Mobilitdtsangebote intelligent miteinander zu vernetzen und von einem multimodalen Geschiftsmodell
zu profitieren. Neben der rein informativen Suche nach Angeboten bietet der Broker eine integrierte
Buchung und Abrechnung aller Mobilitdtsangebote — mit nur noch einer Rechnung und ganz ohne

separate Nutzungsvertrage.

Car- und BikeSharing. -

Viele Anbegter, : Integrieren Eine App, viele
ein System, ein Preis. Sie lhre
OPNV-

Produkte.

Funktionen, Ihr
Corporate Design.

Unser System in
Ihren Autos
macht Sie zum
CarSharer.

Mobilitat Das bringen wir ein:
Komfortables alé carte. kommunal orientiert,
Backend. Eine Karte IT-erfahren,
Uber Marketing fur alles Geschaftsmodell
P o entscheiden Sie. o getrieben.
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Regionale Mobilitidt mit Mobility Broker

Vielerorts existieren klassische Nahverkehrsangebote vollkommen parallel zu neuen privatrechtlich
organisierten Car- und Bike-Sharing-Angeboten. Um diese optimiert zu vernetzen, fehlen Kommunen
und Nahverkehrsanbietern hiufig noch technische Schnittstellen und moderne Mobilitdtsmarktplatze.

Intelligent vernetzt,

Mobility Broker vernetzt bereits vorhandene é&ffentliche und private Mobilitits-

angebote miteinander. Neben der rein informativen Suche verfiigbarer
Mobilitdtsangebote, ermdglicht Mobility Broker die integrierte Buchung und
Abrechnung aller Services — ohne dass der Kunde dabei mit den jeweiligen Anbietern
separate Nutzungsvertrage abschlieBen muss. Die technische Zusammenfiihrung der
Mobilitdtsangebote zielt bewusst auf die Integration bereits verfigbare Car- und
BikeSharer — so missen Kommunen und Nahverkehrsanbieter nicht erst in eigene
Car- und Bike-Sharing-Angebote investieren.

Multi}nodales Tarifmodell

Neben der integrierten Suche, Buchung und Abrechnung der verschiedenen

Mobilitdtsangebote, eroffnet Mobility Broker auch den Einstieg in ein neues multi-
modales Tarifmodell. So bietet sich nicht nur die Option, einzelne Mobilitdtsangebote
gemaR der vorgegebenen Preise der verschiedenen Anbieter weiter zu berechnen,
sondern erméglicht zudem die Vermarktung neuer eigenstandiger Kombinations-
tarife. Hierzu kann der Broker bei den Mobilititsanbietern gréBere Kontingente
einkaufen und aus den unterschiedlichen Angeboten fiir den Kunden neue
Kombinationsprodukte entwickeln.

Mobilitdt per Klick

Bei Mobility Broker registriert der Kunde sich einmalig, erhilt seine elektronischen

Zugangsdaten samt Mobilitdtskarte und kann dann sidmtliche Mobilitdtsangebote
nutzen. Egal ob OPNV-Routing, multimodale Verbindungsauskunft oder
Schnellbuchungsfunktion — Mobilitét lasst sich mit Mobility Broker ganz bequem von
Zuhause oder unterwegs gestalten. Die Mobilitdtskarte ist eine RFID-Karte, die den
Zugang zu anbieterlibergreifenden Car- und BikeSharing-Angeboten erméglicht und
Zugleich als Fahrkarte fiir den OPNV gelten kann.

Ubrigens: In Aachen und der Region sind cambio CarSgaring und Velocity BikeSharing
schon in Mobility Broker integriert.



Betriebliches Mobilitdtsmanagement mit Mobility Broker

Unternehmen und Verwaltungen betreiben hiufig einen eigenen Fuhrpark, der parallel zu Car- und
BikeSharing-Angeboten oder auch zum Angebot des regionalen Nahverkehrs besteht. Zum Teil
werden auch private Fahrzeuge dienstlich genutzt und Erstattungen verrechnet.

Wie kénnen die Prozesse rund um die Fahrzeugbuchung optimiert und automatisiert
werden? Und wie werden alternative Mobilititsangebote ohne hohen manuellen
Aufwand miteinander vergleichbar?

Mehrwert betriebliches Mobilitidtsmanagement

Mobility Broker bietet die Méglichkeit, den eigenen Fuhrpark mit &ffentlichen
Sharing- und Nahverkehrsangeboten zu vernetzen. Dabei werden die verschiedenen
Mobilitatsalternativen vergleichbar und folgen einer gewiinschten Priorisierung der
Mobilitatsstrategie der Kommune. Hierbei kann eine strikte Kostenoptimierung
verfolgt, die Produktivitit dem gegeniibergestellt oder auch eine 6kologische
Orientierung im betrieblichen Mobilitditsmanagement angestrebt werden.

Automatisierte Suche und Buchung

Der eigentliche Mobilitdtsbedarf ist der transparente Ausgangspunkt der Suche —
nicht die individuell priferierte Mobilititsvariante. Entsprechend soll Mobility
Broker dem Mitarbeiter zundchst alle Alternativen gemiR betrieblich gewiinschter
Sortierung effizient und transparent vorschlagen — und dieser entscheidet weiterhin,
welche Variante betrieblich am sinnvollsten ist. Unabhingig von der ausgewihlten
Variante laufen der Buchungs- und Abrechnungsprozess sowie der Fahrzeugzugang
automatisiert —und zwar unabhdngig vom gewdhlten Angebot und Anbieter.

Innovative Sharing-Modelle

Invest und Betrieb des eigenen Fuhrparks kénnen optimiert werden, wenn temporire
Bedarfsspitzen durch ein automatisches Aufzeigen und Zugreifen auch auf 6ffentlich
verflighare Sharing-Angebote nahtlos ausgeglichen und Buchungsprozess sowie
Fahrzeugzugang automatisiert werden. Dariiber hinaus bieten der Nahverkehr sowie
verflighare Sharing-Systeme gerade im innerstadtischen Mobilititsbedarf weitere
vergleichbare Alternativen, die gezielt aufgezeigt werden kdnnen, um die
gewiinschte betriebliche Mobilititsstrategie effizienter umzusetzen.




Mitarbeiter Sharing-Modelle mit Mobility Broker

Flotten-Fahrzeuge in Unternehmen oder bei Kommunen bleiben nach Dienstschluss und am
Wochenende meist ungenutzt. Und auch wochentags sind Fahrzeuge zum Teil nicht optimal
ausgelastet, da sie nur in Bedarfsspitzen zum Einsatz kommen. Zudem stellt fiir potentielle
Mitarbeiter aus dem Umland - ohne geeignete Anbindung an den Nahverkehr und ohne Option auf
ein klassisch finanziertes Dienstwagen-Modell — die ungiinstige Erreichbarkeit des Unternehmens eine
denkbare Einstiegshiirde dar.

Wie kénnen Unternehmen und Verwaltungen neue Sharing-Modelle fiir ihre Mit-
arbeiter generieren und die neuen Maglichkeiten der effizienten Fuhrpark-Nutzung
komfortabel darstellen?

Mehrwert Mitarbeiter Sharing-Modell

Neben der Méglichkeit, den eigenen Fuhrpark iiber Mobility Broker auch mit éffent-
lichen Sharing- und Nahverkehrsangeboten besser zu vernetzen, bieten neue Sharing-
Modelle die Chance, den Fuhrpark den eigenen Mitarbeitern zur privaten Nutzung

zu 6ffnen. Fiir ein Cost-Sharing sowie zur Verbesserung der Attraktivitit des Arbeit-
gebers gegenliber einzelnen oder auch allen Mitarbeitern.

Neue Sharing-Modelle

Das so genannte FlexFlat-Sharing ermdoglicht es Mitarbeitern, ein Fahrzeug uber
Mobility Broker zur primdr privaten Nutzung dauerhaft zu mieten. Uber den Mobility
Broker gesteuert kann er dem Unternehmen dieses wihrend der Arbeitszeit als Pool-
Fahrzeug zur Verfiigung stellen und somit vorteilhaft die eigenen Mietkosten
reduzieren. Umgekehrt ermaglicht das PrivateUse-Sharing den Mitarbeitern, primar
dienstliche Fahrzeuge in den Nebenzeiten auch privat ad hoc und effizient zu mieten,
zu nutzen und abzurechnen.

Potential Mitarbeiter Sharing-Modell

Auch Unternehmenskunden und Verwaltungen kénnen ihren Mitarbeitern innovative
Mobilitdtsangebote anbieten. Arbeitgeber werden attraktiver im Wettbewerb,
erreichbarer auch fiir Mitarbeiter aus dem Umland ohne geeignete Anbindung an den
Nahverkehr sowie fir Mitarbeiter ohne Option und Finanzierungspotential fiir ein
klassisches Dienstwagen-Modell. Das fiir Mitarbeiter attraktive Car-Sharing kénnen
Unternehmen auch rentabel auf Basis eines fairen Cost-Sharings anbieten. Im
Ergebnis ldsst sich somit die Rentabilitit einer bereits erfolgten Investition in

einen Fuhrpark verbessern. Und fiir beide Seiten ergibt sich eine partnerschaftliche
Win-win-Situation.
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